
Nuove e più ampie possibilità di informazioni nell’area
privata e pubblica

Nuovo sito 
di Ucif

Uno spazio per gli associati  senza vincoli di tempo, di
distanza, di orari. Uno spazio libero dove ritrovarsi per

avere informazioni, ma anche per scambiarle, per crearle.
Uno spazio per esserci. Nel mondo dei blog e di Face Book,
dove ciascuno reclama il proprio posto nel mondo, anche
Ucif ha voluto essere a disposizione degli associati 24 ore
su 24. Con un sito virtuale, che è reale come un ufficio. 
Su www.ucif.net si arriva digitando qualche lettera e si ot-
tengono subito tantissime informazioni. Già nell’home pa-
ge si ha la scaletta degli appuntamenti più prossimi: semi-
nari, consigli, assemblee, gli atti degli ultimi convegni, i re-
soconti dei “mercoledì degli associati”, le prossime mis-
sioni estere ecc.
Il navigatore viene accolto con due modalità differenti: l’a-
rea pubblica e l’area privata.
Un’area pubblica accessibile a tutti, offre una serie di in-
numerevoli servizi: dalla rassegna stampa alle guide tecni-
che pubblicate, fra cui l’ultima, la Guida Ucif all’applica-
zione del regolamento Reach per il settore degli impianti
per il trattamento delle superfici.
Poi ci sono le informazioni sui Comitati Europei di cui Ucif
fa parte: il Cets  (European Commit-
te for Surface Treatment) e  il Cen,
(European Commitee for Standardi-
zation).
Da poche settimane è stata attivata
anche la sezione Open House: in
questo spazio le aziende associate
possono inserire le proposte e le
novità e dare risalto alla propria
produzione. L’obiettivo dell’Open
House online Ucif è di essere una
finestra aperta e sempre aggiornata
sul mondo della finitura, che da ol-
tre trent’anni vede l’associazione
indiscussa protagonista nel settore

rappresentato. La sezione privata dei soci è stata struttu-
rata come un hard disk, dove è possibile trovare, all’in-
terno di cartelle e sottocartelle, tutti i documenti di lavo-
ro Ucif.
Si hanno dei dubbi sui termini delle garanzie contrattuali?
Un documento specifico risponde alla vostra domanda.
Avete bisogno delle condizioni generali di vendita da alle-
gare ai contratti e manca proprio la traduzione in tedesco?
Ucif qui le offre in italiano, inglese, francese, tedesco e spa-
gnolo.
E per i più curiosi ci sono i resoconti dei consigli e delle as-
semblee generali annuali.
Oltre agli atti dei convegni in cui Ucif ha portato delle re-
lazioni, come quelli del recente “Plast”, dove Mario Gion-
fini ha presentato  le nuove tendenze della verniciatura per
i materiali in plastica.
Ci sono poi tutti gli allegati contenenti i vari numeri di Ucif
Informa, per chi non fosse nella mailing list o per chi li aves-
se persi nella gran quantità di mail che ogni giorno arriva
in casella.
C’è il calendario delle fiere che interessano il nostro setto-

re, gli aggiornamenti sulle missioni
imprenditoriali finanziate e … in-
somma, c’è ancora qualcosa che
volete sapere? Cliccate su “Invia
una domanda a Ucif” e l’associa-
zione  vi risponderà.
Come si diceva una volta: scrivete,
scrivete, scrivete.
E non solo: oggi non c’è più la scu-
sa delle poste che non funzionano,
delle lettere che arrivano in ritar-
do… le vostre domande arriveran-
no in tempo reale e noi faremo di
tutto affinché lo siano anche le no-
stre risposte. ❒
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